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Im Gespräch 
mit Peter Graf, 
Gründer von 
Medical Vision 
Group

Du hast 1990 die Mediconsult AG ge-
gründet. 1991 folgte die Lasermed AG 
und 2001 die Pharma Medica AG. 
Was war dein Antrieb?

Mit der Gründung der Mediconsult 
AG konnte ich 1990 meine Lust zum 
Unternehmertum realisieren. Ich 
hatte ein Beteiligungsangebot meines 
früheren Arbeitgebers ausgeschlagen, 
um meine eigenen Ideen umzusetzen. 
Ich habe diesen Schritt nie bereut! 
Danach ging alles sehr schnell. Inner-
halb von 10 Jahren ist die Medical 
Vision Group entstanden, mit heute 
120 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern, 2021 durfte ich meine Nachfolge als CEO der Mediconsult 
AG familienintern regeln. Ein unerwartetes, aber sehr schönes Geschenk.

Wie schaffst du die Balance von Work-Life?

Für mich ist eine gesundheitsfördernde Tagesstruktur wichtig, damit Körper, Seele und Geist in 
Einklang bleiben: geordneter Arbeit-Pausen-Rhythmus mit Zeit zum Durchatmen, zum Achtsam-
keitüben und regelmässig Sporttreiben. Als Wochen-Planung pflege ich Fixzeiten für Hobbys wie 
Fitness, Tennis, Segeln, Motorradfahren und Lesen. Zeit für die Familie hat für mich hohe Priorität. 
Mit meinen fünf Enkeln lerne ich neu, gerade auch die kleinen Dinge im Leben zu sehen und darüber 
zu staunen. Auf diese Weise bewahre ich die Freude an den Menschen, mit denen ich arbeite, und an 
den Dingen, die ich tue.

Wo siehst du die Zukunft der Medical Vision?

Die fortschreitende Digitalisierung der Gesundheitsbereiche hat weiterhin ein gewaltiges Potenzial. 
Unsere Partnerunternehmen sind hier ganz vorne mit dabei. Die Zukunft der Medical Vision sehe 
ich deshalb als verlässlicher Partner und gleichzeitig als Treiber für Innovation und Digitalisierung. 
Unser Ziel bleibt die Verbesserung der Gesundheitsversorgung für Patientinnen und Patienten sowie 
die Verschlankung aller notwendigen operativen und administrativen Prozesse, damit die Gesund-
heitsversorgung hochstehend und bezahlbar bleibt.

GRUNDSTEIN
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1990

1993

1999

2005

2009

2020

Peter Graf gründet in Zelg AR die 
Graf Mediconsult.

Die Firma, nun Mediconsult AG, und ihre 
Schwesterfirma Lasermed AG ziehen in 
grössere Räumlichkeiten nach Freidorf TG. 
Gleichzeitig wird eine Filiale in Morges VD 
eröffnet.

Peter Graf gründet die Medical Vision 
Group AG als Dachgesellschaft für 
Mediconsult AG und Lasermed AG sowie 
die neu gegründete MedX AG als 
Immobilienverwaltung.

Die Mediconsult feiert ihr 15-jähriges 
Jubiläum.

Die Westschweizer Filiale wächst und zieht 
infolgedessen in grössere Räumlichkeiten 
nach Givisiez FR.

Mediconsult vergrössert den Hauptsitz in 
Roggwil, eröffnet ihr neues, 350 m2

grosses Experience Center und feiert ihr 
30-jähriges Bestehen.
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1991

1996

2001

2008

2019

2021

Peter Graf gründet zusammen mit Stefan 
Koller die Firma Lasermed AG.

Mediconsult AG und Lasermed AG bauen 
und beziehen ihr erstes eigenes Firmen-
gebäude in Roggwil TG.

Die Pharma Medica AG wird gegründet 
und fliesst in die Medical Vision Group mit 
ein.

Der Bau und Bezug eines zweiten 
Firmengebäudes am Hauptsitz Roggwil 
schafft den dringend benötigten Raum. 
Gleichzeitig übernimmt Mediconsult die 
Optical Division von FISBA AG.

Die Westschweizer Filiale bezieht 400 m2 
Büro in einem Neubau mit eigenem 
«Experience Center West» in der Nachbar-
gemeinde Corminbœuf FR.

Der Firmengründer Peter Graf übergibt 
familienintern die Geschäftsleitung der 
Mediconsult nach 30 Jahren.
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MVG Mission Statement

Vision
Die Medical Vision AG ist eine inhabergeführte Firmengruppe mit Sitz in Roggwil TG – 
zwischen St. Gallen und Bodensee gelegen. Wir ermöglichen Unternehmen im Med-
tech- und Healthcare-Sektor Zugang zu Finanz-, HR-, Infrastruktur-, Treuhand- und 
M&A-Dienstleistungen und begeistern uns für aussergewöhnliche, innovative 
Geschäftsmodelle.

Mission
Über unsere Tochtergesellschaften sind wir seit über 30 Jahren im Gesundheitsmarkt 
der Schweiz aktiv. Unsere Tochtergesellschaften arbeiten nach Total Quality Standards 
und sind durch MDC ISO-13485-zertifiziert. Als Zielgruppe für unser Dienstleitungs-
angebot stehen bei uns mittelständische Unternehmen im Fokus. Das sind Start-ups, 
etablierte Unternehmen und Unternehmen, für welche Nachfolgelösungen gesucht 
werden. Die Medical Vision AG ist eine Plattform für Medtech- und Healthcare-Unter-
nehmen mit langfristigem Investitionshorizont.

Werte
Wir sind ein langfristig und aktiv investierter Partner. Wir betrachten alle Marktteil-
nehmer als «Kunden», seien es Abnehmer oder Lieferanten. Wir schaffen für unsere 
Kunden Mehrwerte, die sich nicht nur auf finanzielle Aspekte beschränken. Wir helfen 
unseren Partnern, Innovationen voranzutreiben. Wir stellen den Menschen als Kunden,
Endkonsumenten und gerade auch als Mitarbeitenden und Partner ins Zentrum. 
Als Arbeitgeberin sind wir als «Great Place to Work» zertifiziert.

Wir streben nach Klimaneutralität, indem wir etwa so weit wie möglich unseren 
Energiebedarf mit erneuerbaren Energien decken. Wir tragen unseren Erfolg auch zu 
medizinisch, sozial und wirtschaftlich Benachteiligten. Über die PBA-Stiftung (Prevent 
Blindness) setzen wir uns für die Bekämpfung von Armutsblindheit ein. Über die PPF-
Stiftung (Prevent Poverty Foundation) setzen wir uns gegen Armut und für die Würde 
von Menschen im globalen Süden ein.

Hier stehen wir heute
Unter dem Dach der Medical Vision AG sind heute über 
zehn Gesellschaften mit über 120 Mitarbeitenden tätig. 
Das Portfolio aus Beteiligungen und Immobilien umfasst 
ein Umsatzvolumen von über 50 Mio. CHF an verschiede-
nen Standorten in der Schweiz und dem nahen Ausland.

FIRMENVORSTELLUNG
02

FIRMENVORSTELLUNG
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Mediconsult AG

MEDICONSULT

Im Gespräch mit Dr. Thomas Sammer 
Chief Executive Officer Mediconsult

Wo siehst du die wichtigste Stärke der Mediconsult?
Unsere gut eingespielten Teams leben eine sehr kunden-
nahe und gleichzeitig familiäre Kultur – mit dem Anspruch, 
exzellent zu sein. Die Kundennähe hält uns innovativ, und 
gleichzeitig besitzen wir das Fundament eines mehr als 
30 Jahre bestehenden Familienunternehmens.

Mediconsult ist ein Gesamtanbieter. Welche Vorteile 
ergeben sich daraus für den Kunden?
Die Augenheilkunde und Augenoptik sind sehr technologie- 
getriebene Bereiche mit hoher Dynamik und laufend neuen 
Innovationen. Die Komplexität sowie Angebotstiefe und 
-breite nehmen ständig zu. In solch einem Umfeld ist es ein 
entscheidender Vorteil, einen kompetenten, verlässlichen
Partner zu haben, der einem das Leben einfacher macht, 
seriös berät und Lösungen aus einer Hand umsetzen kann. 
Und sollte einmal etwas nicht funktionieren, gibt es einen 
Ansprechpartner, der schnell reagieren kann und Verantwor-
tung übernimmt.

Spitzentechnologie und Lösungen aus einer Hand – Partner für Schweizer Au-
genärzte und Optiker, Vermittler zwischen Anwender und Hersteller – diesem 
Anspruch ist die Mediconsult AG seit der Gründung im Jahre 1990 treu geblie-
ben. Als führendes Dienstleistungsunternehmen in den Bereichen der 
Ophthalmochirurgie, Praxis- und Optikerausstattung pflegen wir ein weltwei-
tes Netzwerk, mit dem wir den Innovationstransfer zum Schweizer Markt 
gewährleisten. Unser Beraterteam betreut Kunden in allen Sprachregionen der 
Schweiz und bedient sie mit hochwertigen Produkten und marktorientierten
Dienstleistungen.
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Die Firma Mediconsult AG ist in der Schweiz und in Österreich mit über
70 Mitarbeitern und Mitarbeiterinnen ein führender Gesamtanbieter 
chirurgischer und diagnostischer Produkte für Augenärzte, Optometristen 
und Augenoptiker.

1990
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Operationssaal – kompetent und sicher begleitet

Wir helfen Ihnen von der Planung bis zur Realisation und unter-
stützen Sie beim Betrieb Ihres eigenen Operationssaals.
Die Planung für Ihren neuen OP-Raum erstellen wir mit unserem 
Partner, der sehr grosse Erfahrung hat in Sachen OP- und Reinräu-
me. Die hohen Anforderungen betreffend Temperatur, Feuchtig-
keit, Luftumwälzung, Partikelzahl, Statik etc. werden oft auch von 
den Lieferanten der medizinischen Operationsgeräte und Laser 
vorgegeben und im Projekt selbstverständlich mit berücksichtigt. 
Damit sind Sie entlastet von technischen Fragen.

Wetlabs – erste chirurgische Erfahrungen sammeln

Neben weiteren Themenbereichen – von verschiedenen Diagnose-
geräten, individuell konfigurierbaren Refraktionseinheiten bis zu 
Operationssystemen für die Ophthalmochirurgie – beheimatet 
unser Experience Center auch ein Wetlab. In diesem voll ausgerüs-
teten Trainingsraum können Augenchirurginnen und -chirurgen 
zusammen mit unseren Spezialisten neue Produkte und Techniken 
praktisch ausprobieren. 

Auch unsere Niederlassung in Corminboeuf bietet Schulungs- und 
Ausstellungsflächen inklusive Wetlab. Unser Team dort freut sich, 
Sie als Gast in ihren modernen Räumlichkeiten zu begrüssen und 
für Sie Weiterbildungen, Kurse und Wetlabs durchzuführen.

Academy – Know-how erwerben, erfahren und austauschen

Das Interesse an individuell gestalteten Weiterbildungen hat in 
den letzten Jahren kontinuierlich zugenommen. Verschiedene 
Gruppen, etwa das Assistenzpersonal einer Augenklinik oder ein 
Optikerverbund, haben schon individuell auf sie zugeschnittene 
Kurse in unseren Räumlichkeiten und mit unseren Geräten durch-
geführt. Ob durch Mediconsult angeboten oder in Zusammen-
arbeit mit einer individuellen Gruppe durchgeführt: Unsere 
Academy-Kurse bieten nach einleitenden Referaten und einer 
Einführung in die Einsatzmöglichkeiten der Geräte viel Zeit für die 
praktische Arbeit am Gerät und für den Austausch und Fragen. 
Möchten Sie die Räumlichkeit gerne für Ihren eigenen Anlass nut-
zen? Gerne organisieren wir zusammen mit Ihnen einen massge-
schneiderten Weiterbildungsanlass.

     
        Platzhalter
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Praxiseinrichtungen von Mediconsult  – massgeschneiderte
Lösungen, die funktionieren

Falls Sie eine neue Praxis oder Klinik planen, sind Sie bei uns an 
der richtigen Adresse. Mit unserer langjährigen Erfahrung können 
wir Sie optimal in der Aufteilung der Räume beraten, um effizien-
tes Arbeiten zu gewährleisten. Wir erstellen Skizzen, in denen die 
Untersuchungseinheiten und Tischgeräte massstabgetreu einge-
zeichnet sind. In Zusammenarbeit mit Ihrem Architekten bespre-
chen wir die Beleuchtung, Belüftung und Elektroinstallationen. 

Ob standardisiert oder genau auf Sie abgestimmt – Mediconsult 
bietet bei Refraktionseinheiten Lösungen, die zu Ihnen passen. In 
Roggwil TG und in Corminboeuf unterhalten wir Ausstellungen 
mit verschiedenen Untersuchungseinheiten. Kommen Sie vorbei 
und lassen Sie sich inspirieren.

     
        Platzhalter

MEDICONSULT

IOL-Kalkulationsservice – von A wie A-Konstante bis Z wie 
Zylinder

Der IOL-Kalkulationsservice von Mediconsult bietet eine gute 
Absicherung und professionelle Unterstützung bei der Auswahl 
und Berechnung von Premiumlinsen. Mit unserem Carte-Blanche 
Programm bieten wir Ihnen eine einfache Lösung, wie Sie den Ab-
lauf der Patientenaufklärung effizienter und patientenfreundlicher 
gestalten können. Auch postoperativ sind wir für Sie da, wenn es 
um Führung des Patienten zur Adaption an die neue Sehsituation 
geht.
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Lasermed AG

LASERMED

Im Gespräch mit Stefan Koller, CEO 
und Thomas Eberli, designierter CEO

Bei Lasermed bahnt sich auf 2024 ein Generationswechsel 
an. Stefan Koller, Firmengründer und seit über 30 Jahren 
CEO, wird die Leitung der Lasermed in die verlässlichen 
Hände von Thomas Eberli geben, infolge Erreichung des 
Pensionsalters.

Frage an Stefan Koller: Gibt es Abnützungserscheinungen?
Ha, ha (lacht). Ja, würde man meinen, aber absolut nicht. 
Es war in diesen 30 Jahren nie langweilig, und so ist es bis 
heute geblieben, und das motiviert. 

Frage an Thomas Eberli: Was reizt dich an der Aufgabe, in 
absehbarer Zukunft die Leitung der Lasermed zu überneh-
men?
Ich habe seit 28 Jahren in verschiedenen Verkaufs- und 
Führungspositionen im Bereich der Medizintechnik gear-
beitet. Davon 20 Jahre bei Lasermed. Als mich die Anfrage 
von Lasermed erreichte, wusste ich gleich, dass ich zusagen 
würde. Das breite Produktportfolio für Dermatologie, 
chirurgische Laser und Gastroenterologie sowie das lang-
jährige und bewährte Team von Lasermed faszinieren mich.

Frage an euch beide: Was sind die Stärken von Lasermed?
Unsere Stärken sind zuerst unsere Partnerfirmen, unsere 

Lieferanten mit ihren Produkten, die wir als lokale Dienstleistungspartner vertreten dürfen. Dann unser 
Fachwissen, das verteilt ist auf das ganze Team und damit redundant ist. Es wird beständig gepflegt, 
intern und beim Hersteller. Davon profitieren unsere Kunden, denen wir das Know-how weitergeben 
dürfen in Form von Instruktionen und Workshops. Im Weiteren ist Lasermed Teil der Medical Vision 
Group, man muss unsere Firma in diesem Zusammenhang sehen. Zusammen mit der Gruppe können 
wir einen schlagkräftigen technischen Service bieten und eine professionelle 24-h-Logistik.

Effektivität, Verlässlichkeit und Konstanz sind Grundwerte in der Medizin. Nach 
30 Jahren im Medizinalmarkt der Schweiz sind diese Grundwerte Teil unserer DNA 
geworden als Dienstleister für Ärzte, Spitäler und Privatpersonen. Wir setzen alles 
daran und helfen mit, dass das System funktioniert. Wir sind Vermittler von Tech-
nologie und Fachwissen und wir bringen Innovation. Lasermed ist fokussiert auf 
ausgewählte Spitzenmedizin in verschiedenen Bereichen und darf für sich in ver-
schiedenen Bereichen die Marktführerschaft in Anspruch nehmen.
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LASERMED ist Anbieterin von Spitzentechnologie im Medizinalmarkt und 
seit 32 Jahren Teil der Medical Vision Group.

1991
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Dermatologie/medizinische Kosmetik

Unser breites Produkteportfolio deckt alle Bereiche der apparati-
ven Dermatologie und medizinischen Kosmetik ab. In Zusammen-
arbeit mit unseren professionellen Instruktoren führen wir 
laufend Workshops und Ausbildungskurse durch.

Laserchirurgie

Der Holmiumlaser in der Urologie und der CO2-Laser in der 
Gynäkologie und in der Hals-Nasen-Ohren-Heilkunde sind wichtige 
Stützen der Präzisionschirurgie. Zusammen mit unseren Lieferan-
ten haben wir eine Marktführerschaft aufgebaut. 

Gastroenterologie

Unser wichtigstes Standbein behandelt die innere Schönheit des 
Körpers. Die Gastroenterologie beinhaltet den Verdauungstrakt 
vom Mund bis zum Anus. Zusammen mit unseren Lieferanten und 
deren Hightech-Produkten haben wir in der funktionellen 
Diagnostik die Marktführerschaft aufgebaut.
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Das Dermapen Microneedling-Konzept

Als Schweizer Vertreter des australischen Marktleaders Derma-
penworld vertreiben wir den Dermapen am Markt. Der bewiesen 
effizienteste Needler auf dem Markt durchsetzt die Haut
mit mikrofeinen Kanälen, durch die die abgestimmten Wirkstoffe 
tief in die Haut eindringen können. Damit werden Hautprobleme 
wie Schlaffheit, Feuchtigkeitsverlust, Akne, Narben, Rötungen oder 
Pigmentstörungen auf angenehme Weise therapiert. Den Derma-
pen gibt es in zwei Ausführungen, einmal für den ärztlichen und 
einmal für den kosmetischen Einsatz.

Funktionelle Diagnostik in der Gastroenterologie

Gastroenterologie ist Hightech-Medizin. Mit modernsten Geräten 
werden tief im Körper verborgene Vorgänge sichtbar gemacht. 
Zum Beispiel mit der hochauflösenden 3D-Manometrie. Damit 
kann der Arzt nachvollziehen, wie die Speiseröhre oder der Dick-
darm arbeiten. Mit der pH-Metrie ohne störenden Katheter ist er 
dem Reflux auf der Spur. 

Laser für die Urologie, Gynäkologie und Hals-Nasen-Ohren-
Chirurgie

Ob im Operationssaal oder in der Praxis, unsere Hochleistungslaser 
sind überall in den Facharztpraxen anzutreffen. In der Gynäkologie 
wird dank Laser eine Endometriose minimalinvasiv operiert oder 
Scheidentrockenheit mit dem MonaLisa-Touch-Laser schnell und 
einfach therapiert. Bei heiklen Operation im Hals-Nasen-Ohren-
Bereich unterstützt der passende Laser die Operierenden ebenfalls. 
Laser ist in der modernen Medizin nicht mehr wegzudenken.



20

Pharma Medica AG

PHARMA MEDICA

Im Gespräch mit Anita Mosimann
Chief Executive Officer Pharma Medica 

Die Pharma Medica blickt auf 22 Jahre seit Ihrer Gründung 
zurück. Du bist inzwischen seit zehn Jahren CEO. Was waren 
während dieser Zeit die grössten Herausforderungen?
Da gibt es einige, aber der Aufbau einer eigenen, innovati-
ven Augenbefeuchtungslinie war sicher die grösste. Zurück-
blickend erfüllt es mich jedoch mit grossem Stolz, zu sehen, 
wie viel man im Team zu leisten fähig ist und welche gros-
sen Ziele man gemeinsam erreichen kann.

Das Thema Nachhaltigkeit und der Umgang mit begrenzten 
Ressourcen sowie Sozialverträglichkeit beschäftigt mich 
schon länger. Wie schaffen wir es als kleines, dynamisches 
Unternehmen, einen echten Unterschied zu machen und 
einen Beitrag zur Umwelt zu leisten?

Inwieweit stellt Pharma Medica nachhaltiges Wachstum in 
den Mittelpunkt?
Unter nachhaltigem Wachstum verstehe ich, langfristiger 
zu planen und keine kurzfristigen Entscheidungen zu fällen, 
nur weil sie einfacher oder günstiger sind. All unsere Druck-
sachen werden wo immer möglich auf ungebleichtem 
Papier gedruckt und unsere Tragtaschen sind aus nachhal-
tigen Rohstoffen gefertigt. Wir berücksichtigen regionale 
Fachgeschäfte (z.B. Druckereien) und verlagern unsere 
Aufträge so wenig wie möglich ins Ausland. Nachhaltiges 
Wachstum haben wir – neben obigen Massnahmen – auch 

mit einer sehr guten sozialen Versicherung unserer Mitarbeiter:innen, einer gesunden Feedbackkultur 
und einem wohlwollenden Betriebsklima absolut in den Mittelpunkt gestellt. Motivation und Eigenver-
antwortung eines Teams sind die besten Treiber für den langfristigen Erfolg eines Unternehmens. 

Die Pharma Medica AG ist als Pharma-Dienstleisterin in einem sehr lebhaften 
Markt tätig. Unser Unternehmen wie auch unsere ausgewählten Produkte 
stehen für eine optimale Mischung aus Natürlichkeit und Qualität für eine 
nachhaltige Wirksamkeit. Dynamik, Leidenschaft, Innovationsgeist und die 
individuellen Stärken unserer Mitarbeitenden machen uns zu dem, was wir 
sind. Und darauf sind wir stolz.
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Als Handelsunternehmen stellen wir grosse Marken für den Schweizer Markt 
bereit. Höchste Qualität der Produkte verbunden mit kundennahem Service 
für Ärzte, Optiker, Apotheken und Drogerien.

2001
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OCULEA®

Das neue, natürliche Therapiekonzept bei trockenen Augen.

Die OCULEA®-Produktpalette besteht aus verschiedenen Augen-
tropfen, einem Augenspray, einer Augensalbe sowie einem Nah-
rungsergänzungsmittel. Eine Rundum-Versorgung mit innovativen 
Produkten zur Befeuchtung, Pflege und zum Schutz der Augen von 
innen und aussen.

Die Produkte basieren auf einer langkettigen Hyaluronsäure von 
höchster Qualität, die mit natürlichen Inhaltsstoffen wie Sacha- 
Inchi- oder Sanddornöl angereichert wurde. Dank des patentierten 
Flaschensystems kann komplett auf den Einsatz von Zusatzstoffen 
wie Phosphate oder Kon servierungsmittel verzichtet werden. Die 
Produktlinie wird fortlaufend im Bereich innovativer Augenbe-
feuchtung erweitert.

Von Ihrer Spezialistin für Augenbefeuchtung mit über 20 Jahren 
Erfahrung.

Augenbefeuchtung? Natürlich OCULEA®.

Ω7 Sanddorn Argousier®

Seit über 10 Jahren ist die Marke Ω7 Sanddorn Argousier® im 
Schweizer Markt erfolgreich. Die Produkte aus hochwertigem 
Sanddornöl, das durch eine spezielle CO2-Extraktion gewonnen 
wird, befeuchten die Haut und die Schleimhäute von innen und 
aussen. 

Die ursprüngliche Linie, bestehend aus Sanddornöl-Kapseln und 
einer Feuchtigkeitscreme für den Intimbereich, wurde durch zwei 
innovative Eigenentwicklungen erweitert: ein Intimöl-Gel und 
eine Cremedusche für Körper und Intimbereich. 

PHARMA MEDICA

ORTOPAD®

Die Augenokklusionspflaster für die Schieltherapie von Kindern  
bestehen aus einem anschmiegsamen und luftdurchlässigen 
Bambusvlies mit spezieller Lichtschutzeinlage sowie einem hoch-
verträglichen, hypoallergenen und lösungsmittelfreien Hotmelt-
Kleber. 

Die Marke ORTOPAD® ist hervorragend auf die Bedürfnisse der 
Zielgruppen ausgerichtet: vielseitige und schöne Kindermotive auf 
den Pflastern, Motivationsartikel für die Kinder, Elterninformatio-
nen sowie Angebote für Orthoptistinnen und Augenärzte.
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isla®

Der bewährte Spezialextrakt aus Isländisch Moos ist die Basis der 
vielfältigen Produktpalette an Halspastillen. Bei Halsschmerzen, 
Husten, Stimmbeschwerden oder Mundtrockenheit beruhigt und 
befeuchtet isla® die Mund- und Rachenschleimhaut. Auch kleine 
Patienten profitieren von isla®: isla® junior hilft Kindern ab vier 
Jahren gegen erkältungsbedingte Halsschmerzen.

DermaSel®

Natürliche Pflege mit wertvollen Mineralien: Die Totes-Meer-Salz- 
Pflegelinie verfügt über ein vielseitiges Produktportfolio aus Bade-
salzen, Duschen, Körpercremes, Gesichtsmasken und saisonalen 
Limited Editions.

Das Salz aus dem Toten Meer weist unter anderem einen hohen 
Gehalt an Magnesium, Kalium, Kalzium und Brom auf und unter-
stützt die Haut bei der Befeuchtung und Regeneration.

VitroCap® N

Rund ein Drittel der Augenarzt-Patienten sehen mehr oder weni-
ger wahrnehmbare Punkte, Flecken oder fadenartige Strukturen 
im Gesichtsfeld, bekannt als Glas körpertrübung oder «Mouches 
volantes». Dabei handelt es sich um verklumpte Kollagenfasern im 
Glaskörper.

VitroCap® N ist auf die besonderen Bedürfnisse des Glaskörpers 
ausgerichtet. Die Kapseln enthalten speziell aufberei tete pflanz-
liche Inhaltsstoffe aus Traubenkernen und Zitrusfrüchten sowie 
Vitamin C, Zink und die Aminosäure L-Lysin.

PHARMA MEDICA

Orthomol

Gesund werden. Gesund bleiben. Leistungsfähig. Bestmöglich 
versorgt. Egal, was das Leben gerade mit sich bringt. Dafür steht 
Orthomol. 

Die Orthomol-Produkte enthalten Mikronährstoffkombinationen 
auf Basis der orthomolekularen Ernährungsmedizin. Orthomol 
Cholin Plus trägt zu einem normalen Fettstoffwechsel und zur 
Erhaltung einer normalen Leberfunktion bei, Orthomol Immun 
dient zur Unterstützung des Immunsystems und Orthomol Vital 
zur Verringerung von Müdigkeit und Erschöpfung.
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Servicezentrum 
für Medizingeräte

Unsere technischen Dienstleistungen im Gebiet der medizinischen High-
tech-Produkte umfassen die Wartung und Reparatur von Lasern, Unter-
suchungseinheiten und technischem Operationszubehör sowie eine fach-
kompetente Beratung bei Störungsfällen. Dank langjähriger Erfahrung 
sichert das Servicezentrum höchste Qualitätsstandards bei technischen 
Systemen und Instrumenten in Kliniken, Arztpraxen und bei Optikern.
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Breite Fachkompetenz

Das Servicezentrum offeriert seine Leistungen 
allen Kunden und Unternehmen der Medical 
Vision und kann somit den vielfältigen An-
sprüchen in der Medizinaltechnik gerecht 
werden. Die Basis ist eine breite Fachkompe-
tenz und langjährige Erfahrung in verschiede-
nen Disziplinen. 

Hohe Qualität

Um ein hohes Qualitätsniveau garantieren zu 
können, wird unser Fachpersonal kontinuier-
lich weitergebildet und von Lieferanten zerti-
fiziert. Dieser Wissenstransfer fliesst aus den 
Schulungen direkt in unsere tägliche Arbeit 
ein. Mit fundiertem Wissen hilft Ihnen unser 
Team, die Wertschöpfung in Ihrem Arbeits-
prozess zu erhöhen und einen einwandfreien 
Betrieb sicherzustellen.

Service Hotline 071 454 70 04

Vom ersten Beratungsgespräch über die 
Inbetriebnahme bis hin zur Nachbetreuung 
stehen Ihnen unsere Experten in der gesam-
ten Schweiz zur Verfügung. Wir bieten höchs-
te Erreichbarkeit und können mittels unserer 
Service-Hotline eine sofortige Hilfestellung 
geben.
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Unser soziales Engagement
Wir übernehmen Verantwortung durch soziales Engagement und unterstützen Projekte im sozialen 
Bereich, indem wir jährlich rund 10 Prozent des Unternehmensgewinns an die eigenen gemein-
nützigen Firmenstiftungen PBA und PPF spenden.

PBA (Prevent Blindness) – Stiftung

Die meisten Menschen mit Sehbehinderung 
leben in Entwicklungsländern. In diesen Län-
dern haben nur wenige Menschen Zugang zu 
Krankenhäusern und medizinischem Personal, 
das Augenleiden behandeln kann. 

Der World Report on Vision (WRV) der Weltge-
sundheitsorganisation (WHO) prognostiziert 
für die kommenden Jahre einen erheblichen 
Anstieg der Zahl an Menschen mit Augen-
erkrankungen und Sehbehinderungen. Grund 
dafür ist vor allem die Armut und die damit 
einhergehende mangelnde medizinische 
Versorgung, auch auf dem Gebiet der 
Augenheilkunde. 

Nach der WHO können 80 Prozent der welt-
weiten Sehbeeinträchtigung verhindert oder 
durch eine Operation korrigiert werden.

Die PBA-Stiftung hat sich die Bekämpfung von 
Augenkrankheiten in Entwicklungsländern 
zum Ziel gesetzt. Die PBA-Stiftung initiiert und 
unterstützt Projekte, die sich für die Bekämp-
fung vermeidbarer Armutsblindheit einsetzen.  
Mit diesem Ziel vor Augen kooperiert die PBA-
Stiftung vor allem mit Schweizer Augenärzten 
und dem Schweizer Büro der CBM (Christoffel 
Blindenmission) mit dem Ziel der lokalen Aus-
bildung von Augenärzten in Afrika und Asien. 
Prävention und Früherfassung sowie Heilung 
von Augenerkrankungen, insbesondere des 
grauen und grünen Stars sind weitere 
Schwerpunkte der PBA-Stiftung. 

www.prevent-blindness.ch

PPF (Prevent Poverty) – Stiftung

Insgesamt leben weltweit ca. 695 Millionen Men-
schen von weniger als 1,90 Dollar pro Tag und 
damit in absoluter Armut, was ca. 8,74% Prozent 
der Weltbevölkerung entspricht. Die Armut verur-
sacht Krankheiten, denn die Menschen leben ohne 
angemessene Unterkunft, ohne sauberes Wasser 
oder sanitäre Anlagen.

Die ärmere Hälfte der Weltbevölkerung ist vor-
rangig im globalen Süden zu Hause. 21 Prozent 
von ihnen leben in Indien, 21 Prozent in Afrika, nur 
2 Prozent in Nordamerika und 8 Prozent in Europa. 

Die Prevent Poverty Foundation engagiert sich 
deshalb in der Bekämpfung von Armut im globa-
len Süden. Denn Bildung und ein ausreichendes 
Einkommen weisen den Weg aus einem Leben in 
Armut, Abhängigkeit und dem Risiko der 
Versklavung. Ziel ist, allen Menschen eine 
Zukunft mit Eigeninitiative, Würde und 
Perspektive zu ermöglichen.

Die Prevent Poverty Foundation initiiert und unter-
stützt mit diesem Ziel vor Augen vornehmlich 
lokale Projektpartner in Indien und Afrika. Dies 
geschieht vor allem durch finanzielle Unterstüt-
zung von Projekten zur Förderung von Gesundheit, 
Bildung sowie eigenwirtschaftlichen und nachhal-
tigen Projekten. Prevent Poverty Fondation leistet 
zudem Nothilfe im Falle von Naturkatastrophen 
und zur Linderung von Kriegsfolgen. 

www.prevent-poverty.ch 
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Zertifiziertes Qualitätsmanagement 
und hohe Liefersicherheit

All unsere Firmen sind nach ISO 13485:2016 zertifiziert und betreiben ein entsprechend zertifizier-
tes Qualitätsmanagementsystem. Unsere über 120 Mitarbeitenden werden regelmässig geschult 
und nehmen an externen Weiterbildungen teil, beispielsweise in den Bereichen MDR, Stammdaten-
management und Qualitätsmanagement, und setzen neue Anforderungen laufend um.

Bei Lieferanten führen wir Audits durch und überprüfen diese, insbesondere hinsichtlich der 
Umsetzung von Qualitätsstandards, Regulatorien und strategischen Aspekten wie den Eigentümer-
verhältnissen und der Kapitalisierung. Für Sie bedeutet das, mit Medical Vision Group einen verläss-
lichen Partner an Ihrer Seite zu haben, der sich stetig an steigende Anforderungen und ein zuneh-
mend dynamisches Umfeld anpasst und Ihnen die Sicherheit gibt, optimal versorgt zu sein.

Ein Schweizer Partner mit 
zuverlässiger Liefersicherheit 
und einem zertifizierten Qua-
litätsmanagement gibt Ihnen 
ein gutes Gefühl in dynami-
schen Zeiten. Als lokaler Dis-
tributor in der Schweiz sehen 
wir genau hier unsere Stärke.
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Unser Beitrag an eine ökologische 
Umwelt

Neben der Kompensation von CO2-Emissionen engagieren wir uns in weiteren Bereichen des Klima-
schutzes: Ende 2016 konnten auf den Dächern der beiden Gebäude am Standort Roggwil TG über 
100 Solarenergie-Module installiert werden. 2017 wurden die Ladestationen für Elektroautos in 
Betrieb genommen. 

Mit der Umstellung der Beheizung der Firmengebäude von Öl auf Wärmepumpe mit Erdsonde 
folgte 2019 ein weiterer grosser Schritt in Richtung ökologischer Nachhaltigkeit und Verbesserung 
der CO2-Bilanz. Auch in anderen Bereichen unseres Geschäftslebens verfolgen wir die gleichen 
Ziele, zum Beispiel mit der Umstellung vom postalischen Rechnungsversand auf den elektroni-
schen im Jahr 2020. Und für die folgenden Jahre sind weitere Schritte in diese Richtung geplant.

Um zukunftsorientiert, klima-
neutral und verantwortungs-
bewusst als Unternehmen zu 
interagieren, unterstützen wir 
seit 2018 Projekte im Klima-
schutzbereich. 
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Medical Vision AG
Frohheimstrasse 2   CH-9325 Roggwil TG
Tel. +41 71 454 70 49   Fax +41 71 454 70 48
info@medicalvision.ch

Mediconsult AG
Frohheimstrasse 2   CH-9325 Roggwil TG
Tel. +41 71 454 70 20   Fax +41 71 454 70 28
info@mediconsult.ch

Lasermed AG
Frohheimstrasse 2   CH-9325 Roggwil TG
Tel. +41 71 454 70 30   Fax +41 71 454 70 34
info@lasermed.ch

Pharma Medica AG
Frohheimstrasse 2   CH-9325 Roggwil TG
Tel. +41 71 454 70 44   Fax +41 71 454 70 45
info@pharmamedica.ch

Mediconsult SA
Route du Pâqui 1   CH-1720 Corminbœuf
Tel. +41 26 467 60 20   Fax +41 26 467 60 21
info@mediconsult.ch


